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Wie volgt?

 Hyperion en 
andere hypes

Het wordt een beetje saai: Oracle doet weer een 
grote overname. De prijs van 3,3 miljard dollar wekt 
de indruk dat het een riskante operatie is. Gemeten 
aan de omzet (minder dan drie maal omzet wanneer 
je Hyperion’s cash verrekent) en het aantal en het 
soort klanten van Hyperion lijkt het echter geen 
onverstandige zet. 

Vergeleken met de prijzen die Oracle betaalde voor PeopleSoft 
(10,3 miljard) en Siebel (5,85 miljard) is Hyperion bijna een 
koopje – althans voor Oracle, dat het de laatste tijd financieel 
voor de wind gaat. Het is bovendien Oracle’s verklaarde strate-
gie om omzetgroei te realiseren door acquisities. Wat dat laat-
ste betreft is Hyperion zeker een goede koop: het heeft andere 
klanten en vooral klanten uit een andere hoek. Ook technisch 
gezien is er minder overlap dan bij eerdere overnames.

Slimme algoritmen
Hyperion verkoopt business intelligence tools en financiële appli-
caties aan bedrijven. De software wordt gebruikt om zakelijke 
data te analyseren, zoals verkoophistorie, en voor financiële plan-

ning en budgettering. Het levert ook “dashboards” of applicaties 
die visueel representeren hoe een bedrijf presteert op een aantal 
criteria, zoals betere klantresponstijd of het halen van verkoop-
targets. Hyperion gebruikt overigens zijn eigen database Essbase. 
Hoe en of Oracle deze gaat vervangen door de eigen database is 
op dit moment nog niet duidelijk. Het omgekeerde echter wel: 
Oracle wil de slimme algoritmen en andere concurrerende voor-

delen inbouwen in de eigen producten. Oracle betaalt voor de 
overname 52 dollar per aandeel Hyperion, 21 procent boven de 
koersprijs op de dag voor de overname. Hyperion Solutions 
heeft wereldwijd 12.000 klanten en ongeveer 2.500 werknemers. 

Claim 
De eerste commentaren op Internet variëren van positief tot: 
goed voor aandeelhouders, slecht voor klanten. Oracle claimt 
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Larry Ellison grijpt alweer een IT-bedrijf
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Unisys werkt nauwer samen 
met Oracle 
Unisys heeft de bestaande alliantie met 
Oracle uitgebreid. Beide bedrijven willen 
op deze wijze ondernemingen helpen bij 
het moderniseren van IT-bedrijfsmiddelen. 
De samenwerking is onder meer gericht 
op het bieden van op standaarden geba-
seerde moderniseringsoplossingen. De 
alliantie en de daaraan gerelateerde pro-
gramma’s spelen in op de meest urgente 
eisen van bedrijven met een combinatie 
van gestandaardiseerde processen, appli-
catie- en infrastructuurdiensten en -pro-
ducten. De alliantie biedt bestaande en 
nieuwe klanten daarbij de kernelementen 
uit de portfolio’s van Unisys en Oracle. 
•  De Unisys 3D Visible Enterprise-bena-

dering (3D-VE) en het complete Unisys 
Modernisation Solution Portfolio voor 
kritische gebieden, zoals bedrijfsproces-, 
applicatie- en infrastructuurmodernise-
ring op een gestandaardiseerd platform. 

•  De kracht van het volledige Oracle-pro-
ductportfolio met onder meer Oracle 
Applications, Oracle Database 10g, 
Oracle Fusion Middleware en Oracle 

Enterprise Manager. Unisys is een 
Certified Advantage Partner van het 
Oracle PartnerNetwork en lid van de 
Oracle Modernisation Alliance. 

•  Het portfolio van Unisys- en Oracle 
On-Demand-outsourcingservices. 

•  De economische voordelen van een 
gevirtualiseerde Linux-omgeving op de 
Unisys ES7000/one Enterprise Server 
die is uitgerust met Intel multicore pro-
cessors. 

De uitbreiding van de alliantie is tevens 
een belangrijke aanvulling op de recente 
verbreding van de Unisys Open and 
Secure Integrated Solutions (OASIS), 
een suite van open source-software 
waarvoor Unisys brede ondersteuning 
biedt. 
Unisys en Oracle bouwen voort op de 
mogelijkheden die Unisys als systems 
integrator en outsourcingdienstverlener 
biedt. Beide bedrijven bieden een 
moderniseringsportfolio dat een com-
plete strategie levert voor grote onder-
nemingen. Daarbij zijn verschillende 
scenario’s mogelijk. Deze kunnen een 
combinatie zijn van Applicatie 

Outsourcing, Applicatie Managed 
Services en Applicatie Modernisation. 

Gartner plaatst Oracle in lei-
derskwadrant voor Business 
Intelligence Platform 
Oracle is door Gartner geplaatst in het 
leiderskwadrant voor Business 
Intelligence Platform. Gartner kwalificeert 
leiders als sterk presterende leveranciers 
met een duidelijke visie, die doelgericht 
bezig zijn hun marktleiderspositie te 
behouden. De bekendmaking van deze 
positie volgt kort op de introductie van 
Oracle’s nieuwe Business Intelligence 
(BI)-suite, Oracle Business Intelligence 
Suite Enterprise Edition 10g Release 3. 
De laatstgenoemde nieuwe release bevat 
verbeteringen voor BI waaronder een 
aantal usability features; steviger integra-
tie met Oracle Applications, Oracle 
Fusion Middleware en Oracle Database 
producten; en bredere “Hot-Pluggable” 
support voor niet-Oracle datasources. 
Meer informatie over Oracle Business 
Intelligence vindt u op http://www.oracle.
com/bi. 
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na deze overname ‘the first integrated, end-to-end Enterprise 
Performance Management System that spans planning, consolida-
tion, operational analytic applications, BI tools, reporting, and data 
integration, all on a unified BI platform’. Wanneer het gaat om per-
formance management zijn er ook anderen die deze claim lij-
ken waar te maken, zoals Cognos. Nu Cognos toch genoemd is: 
er gaan verhalen dat Oracle ook Cognos (en Business Objects) 
wil(de) overnemen, en die zijn hiermee nog niet helemaal van 
de baan. Ook zou Oracle het portfolio nog kunnen aanvullen 
met nog meer BPM-functionaliteit, voor zover ik het me kan 
herinneren is er op dit moment bijvoorbeeld geen moderne 
business rules engine. 
Hoe welkom de algoritmen en andere technologie van 
Hyperion ook zijn, het reporting-gedeelte zal waarschijnlijk een 
sterke overlap vertonen met de bestaande software, en is kwa-
litatief waarschijnlijk geen verbetering. 

Wie volgt? 
De uitspraak van Oracle dat er nu een geïntegreerd EPM-
systeem ontstaan is, klinkt wel heel erg voorbarig. Hoe vooruit-
strevend de Fusion-middleware ook is, er zal toch nog wel 
minimaal een jaar overheen gaan voordat de Hyperion-techno-
logie goed geïntegreerd is. Een ander riskant punt is natuurlijk 
of de huidige Hyperion-klanten zich bij Oracle thuis zullen gaan 
voelen. Gezien de reacties van de klanten van PeopleSoft en 
Siebel lijkt het risico dat de klanten Hyperion zullen verlaten 
niet zo groot. De overname is nog niet rond, maar men hoopt 
hem in april af te kunnen ronden. De belangrijkste vraag die de 
overname oproept is waarschijnlijk: ‘wie volgt?’.

Tekst en fotografie: Dré de Man.
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